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INTERVENTO

Rinnovabili, alleanza
tra produttori
e settori energivori

di Antonio Gozzi
e Simone Mori

ra i tanti miti da sfatarc
nel sistema cconomico
nazionale vi ¢ sicura-
mente quello della presunta
dicotomia tra le esigenze del-
I'industria manifatturicra ¢
dell’ambiente. Se ¢ veroche le
politiche di contrastoal riscal-
damentoclimaticohannocon-
tribuito ad aumentarc inizial-
mente i costi dell’energia, tale
dualismo tuttavia appare su-
peratoper almenodueragioni.
Inprimoluogo,igrandicon-
sumatori di energia sono or-
maischermatidaglionerideri-
vantiinbolletta dalle politiche
ambientali, grazic alle misure
adhoc previste pergli “energi-
vori” dall'articolo 39 del DI
83/2012, cocrentemente con
una impostazionc della Ue
che, per non penalizzare la
competitivitd del sistcma ma-
nifatturicro curopco, consen-
te di compensare per i grandi
consumatori i costi degli in-
centivialle rinnovabili.
Secondo, ¢ ben pitt impor-
tante: ¢ la stessa rivoluzione
delle tecnologic green a ren-
dereiltrade offunretaggiodel
passato. La rapida riduzione
dci costi degli impianti a fonti
rinnovabilihacondottoinfatti
tale modalita di approvvigio-
namento energetico ad essere
la pitt cconomicain molti pac-
si del mondo, con l'ulteriore
fondamentale vantaggio di
sterilizzarc i consumatori dal-
I’andamento del costo delle
commodity fossili.
Questo mutato scenario po-
nclebasi perun’allcanza quasi

naturale tra produttori di
cnergia green ed energivori.
Non ¢ un caso, quindi, che,
in un recente convegno orga-
nizzato da Confindustria,
Elettricita Futura ¢ Federac-
ciai, per la prima volta i pro-
duttori di energia clettricac i
grandi consumatori si siano
scduti ad un tavolo per discu-
tere della costruzione di un
nuovo modello che permetta
ad entrambi di cogliere i van-
taggi della rivoluzione in cor-
so. Il tema dell’incontro, che
ha visto la partecipazione di
rappresentanti del ministero
dello Sviluppo cconomico, di
WindEurope, Climate Group,
Assomet, Assocarta, Tages,
Bancalntesa, ¢ statoquellodei
Corporate Renewables
Power Purchase Agreements
(PPA),contrattialungotermi-
ne tra produttori di energia
clettricada fonti rinnovabili ¢
utilizzatori energy intensive.
Tali contratti permettono,
da un lato, alle aziende mani-
fatturicre diridurre la propria
Carbon Footprint ¢ di gestire
la volatilita dei costi energeti-
ci, fissandounprezzoperkWh
per un periodo prestabilito di
anni con un notevole rispar-
mio nei costi energetici. Dal-
I’altro altro, in un’ottica win-
win, consentono ai produttori
dicnergiaclettricadarinnova-
bili di contare su un ritorno
cconomicocerto, sulquale mi-
surare gli investimenti neces-
sariall'avvio di nuovi impianti
di generazione o al repowe-
ring di quelli esistenti.
Purtroppo in Italia tale for-
mula ¢ ancora scarsamentc
utilizzata, benché i tempi sia-

no ormai maturi, data la citata
riduzione dei costi d'investi-
mento (specialmente eolico e
fotovoltaico). Viceversa nel
mondo il successo ¢ confer-
mato: il volume dei Corporate
Renewable PPAs siglati conti-
nua a crescere e a fine 2017 si
prevede che supereriaizo GW
di capacitd contrattualizzata.
Soltanto negli Stati Uniti inte-
ressa circa la meta della capa-
cita installata rinnovabile ed
anche in Europa i Corporate
PPA sono cresciuti sensibil-
mente, tanto che nel solo 2016
circa 1,6 GW di capacita sono
stati contrattualizzati.

I PPA rinnovabili possono
rappresentare per il sistema
manifatturiero nazionale
un’'importante opportunita
per stabilizzare i costi del-
I'energia su un orizzonte di
lungo periodo (anche supe-
riore ai 10 anni), contrattare
prezzi pilt competitivi rispet-
to al mercato spot, diversifi-
care le risorse energetiche e
favorire lasicurezza degli ap-
provvigionamenti, nonché
fornire ai propri clienti pro-
dotti e servizi realizzati tra-
mite energia pulita, valoriz-
zando il proprio brand attra-
versouna politicaattivadiso-
stenibilita ambientale.

Peraltro, primi segnalidi at-
tenzione in questo ambito si
sono trovati nella Strategia
Energetica Nazionale e nella
bozzadinuovodecretoFerper
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il triennio 2018-20, che preve-
deall'art.18la predisposizione
da parte del Gme di «una piat-
taforma di mercato per la ne-
goziazione di lungo termine
dafontirinnovabili».

Perché queste tipologie
contrattuali siano applicate
anche nel nostro paese sono
necessarie poche ma impor-
tanti precondizioni emerse
anche nel dibattito recente.

Laprima, forselapitiimpor-
tante, ¢ che si affermi anche in
Italia un mercato a termine
della energiain grado di forni-
re agli operatori segnali di
prezzo nel medio lungo perio-

do. In assenzadi questi e a me-
no di un pricing particolar-
mente contenuto (non con-
sentito dalle fonti rinnovabili
di prima generazione) ¢ diffi-
cile convincere gli energivori
ad impegnarsi a prezzi fissi a
lungo periodo, anche solo per
unaquotadellaloro domanda.

E la seconda precondizio-
neriguardale decisioni degli
operatori bancari e finanzia-
ri.Per facilitare la stipula di
PPAs a prezzi interessanti
(contratti che in assenza di
incentivi alle rinnovabili co-
stituiscono il vero collatera-
le dell'investimento) ¢ ne-

cessario allungare i tempi di
rimborso del finanziamento
degli impianti rinnovabili ad
almeno 15 anni.

Questo consentirebbe un
ammortamento finanziario
pitlagevolee menoimpattante
sul prezzo dell'energia.

Presidente Federacciai
Presidente Elettricitd Futura

IBENEFICI

Il valore strategico

dei Power Purchase
Agreement (PPA) per
la crescita del business
e la tutela dell’ambiente

Peso: 17%

Telpress) Servizi di Media Monitoring

Il presente documento € ad uso esclusivo del committente.



